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Presentacion corporativa



 

 Oficinas corporativas: Raleigh, NC   
 Fundada 1993
 Oficinas en 35 paises
 Mas de 200,000 clientes
 Mas de 2 million de servers instalados en 177 paises
 Cash: $1.2B  
 86% commercial Linux market share*
 2a empresa de mayor crecimiento en “It”, 29th de todas las industrias
 Ventas FY07: $400 millones

Red Hat

*SG Cowan, 2003



 



 

1Q06 2Q06 3Q06 4Q06 1Q07 2Q07 3Q07 4Q07 1Q08

$11.5 $11.4 $12.9 $12.1 $12.5 $14.7 $17.0 $15.2 $15.8

$49.2 $54.3
$60.2 $66.7 $71.5

$84.9
$88.9 $95.9

$103.1$60.8
$65.7

$73.1
$78.7

$84.0

$99.7
$105.8

$111.1
$118.9Ingreso total

Ingresos por 
Suscripciones
Ingresos por servi­
cios

Ventas mundiales por cuarto

*En millones



 

Utilidad neta mundial

1Q06 2Q06 3Q06 4Q06 1Q07* 2Q07* 3Q07* 4Q07* 1Q08*

$12.4

$16.7

$23.2

$27.3 $28.0

$24.5

$30.1

$33.3 $33.7

*En millones



Linux y Red Hat en Latinoamérica



 

Red Hat en Latinoamérica

Consultoría

Red Hat Training

Partners

●Incidentes ilimitados

●SLA de acuerdo al cliente

●Ofrecida por Red Hat y business partners

●Consultores RHCE y RHCX
 áltamente capacitados

●Capacitación hands-on, dictada por
 Ingenieros expertos

●Dos centros autorizados de entrenamiento 
en México

●La más especializada y eficiente 
 red de Partners de la región mas de 60.

Support Center mundial 7x24
en español y portugués



 

     Uso de Linux en Latinoamérica 

 60 %  de la empresas están en etapa de evaluación, implementación o 
crecimiento de Linux en Servidores.

 40%  de la empresas están en etapas de evaluación, implementación o 
crecimiento de Linux en Workstations.

 La marca preferida es Red Hat con 57% de mind share.

 Alto nivel de satisfacción en el 90% de las empresas ­ 4,4 en una escala 
de 1­5.

 83% de nuevas implementaciones y crecimiento 2005 ­> fin 2006.



 

Importancia del open source en México

• Menor TCO que otras alternativas.

• Reduce el TCO (Costo Total de Propiedad) en un 45–82%. (IDC)

• Libertad de elección

• Corre principalmente en Hardware estándar

• No existe relación monopólica con fabricantes de software



 

Algunos clientes en Latinoamérica

Aduana de Chile



 

Por qué Red Hat



 

Por qué Red Hat

 Proveedor Principal de Servicios para Linux  con más del 85% del Mercado (IDC)

 Clientela de crecimiento más rápido

 Mas de 2,000 aplicaciones ISV calificadas (Proveedor Independiente de Software) 

calificadas

 Más equipo certificado (750+)

 Contribuyente comercial #1 de Linux

 Open source es nuestro único negocio

 Proveemos soporte telefónico ilimitado

 La mayor experiencia para el soporte de Linux



Qué hace Red Hat

 Entrega soporte, certificación, documentación y 
actualizaciones de infraestructura basadas en programas 
open source, a través del modelo de suscripción
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Red Hat Enterprise Linux
Laptop to Mainframe

32­bit ­ 64­bit

Partner Hardware

Storage Management
Open sourced Sistina technology

Security
NSA collaboration

Directory ­ Authentication
Open sourced Netscape technology

Partner Applications

Proyectos open
source

Tecnología, 
ingeniería, 
soporte, 

programación 
de Red Hat Solución de ecosistema Red Hat



Soluciones empresariales basadas en open source



Aplicaciones 

Certificadas

2000+

750+
Equipos 
Certificados

Aplicaciones y Equipos Certificados

https://www.redhat.com/apps/isv_catalog/browse_by_vendor.html

http://bugzilla.redhat.com/hwcert/list.cgi?component=Red+Hat+Enterprise+Linux&version=4&bug_status=CERTIFIED



 



 



 



 


